
  
 

 
 
► Société : MITSUBISHI FRANCE SAS 
 
Adresse : 3 avenue Hoche 75008 PARIS 
 
Tél.   01 40 54 48 04                                                                      
Fax   01 40 54 49 09 
 
Email                                                                      
Web   www.mitsubishicorp-fr.com  
 
Dirigeant  
Conseiller du Commerce Extérieur   oui   non  
 
Date de création :  
Effectif : 
Forme  juridique : SAS 
 
 
 
► Descriptif (600 signes maximum) 
 
La plus importante des sociétés de commerce japonaises. MC se compose de plus de 150 
business units réparties en 6 divisions (biens d’équipement industriels, chimie, métaux, 
énergies, biens de consommation, innovations).  
Mitsubishi France, la filiale de MC en France, représente l’ensemble du groupe. Mais l’essentiel 
de ses activités consiste à épauler les PME et groupes français dans leurs exportations et 
projets en Asie dans l’agroalimentaire, la mode et les services ainsi qu’à les aider  dans leurs 
approvisionnements de produits chimiques et métaux. 
 
 
► Références Clients  
 
……………………………………………………………………………………………………………………… 
 
……………………………………………………………………………………………………………………… 
 
……………………………………………………………………………………………………………………… 



 
 
► Pays sur lesquels vous intervenez  
 
Merci de renseigner, par zone géographique, les pays d’intervention (filiale ou correspondant local) dans 
la limite de 10 PAYS maximum.  
 
 Nord Europe : …………………………………………………………………………………………..……………..….... 
 

 Sud Europe : …………………………………………………………………………………………..……………..…..… 
 

 Est Europe : …………………………………………………………………………………………..………………....…. 
 

 Afrique :  
 

  Maghreb : ………………………………………………………………………………………..…………………..…... 
 

 Proche et Moyen-Orient : ……………………………………………………………………………..……………..…... 
 

 Amérique du nord : …………………………………………………………………………………………………..….... 
 

 Amérique centrale : ………………………………………………………………………………………………..…..….. 
 

 Amérique du sud : ………………………………………………………………………………………………….…...… 
 

 Asie : Japon, Chine 
 

 Océanie : …………………………………………………………………………………………..………………..…….... 
 
► Auto-Evaluation  
 
COMPETENCES (Un total maximum de 18 étoiles à répartir entre compétences, dont 4 étoiles maximum par ligne). 
 

Achat / Vente de produits : * * * *  
 

Négoce de matières premières : …..………………………………………..……………………………..…………..… 
 

Animation d’un réseau de distribution (agent commercial) :  
 

Formalités administratives /douanières / financières  : * * *  
 

Gestion des commandes (prise, suivi, etc.) :…………………………………………………..……..………..… 
 

Prise en charge du risque financier : * * * * 
 

Prospection marchés / clients / partenaires  : …..……………………………………………………..………..… 
 

Sécurisation des opérations d’achat / de vente : * * * * 
 

Transport / Logistique : * * *  
 
 
 

SECTEURS (Un total maximum de 22 étoiles à répartir entre compétences, dont 4 étoiles maximum par ligne). 
 

Agroalimentaire : * * * * 
 

Mécanique / Métallurgie : * * * *  
 

BTP / Second oeuvre : ………………………………………………………………..……….….…………..…. 
 

Electronique / Electrique : ……………………………………………………………..……….….………..….. 
 

Textile / Habillement / Chaussure : * * * * 
 

Chimie / Plasturgie : * * * * 
 

Pharmacie / Cosmétique / Parfum / Hygiène: …………………………………………….….……….….. 
 

Ameublement / Décoration / Art de la table : ………………………………………..…….….…………..…. 
 

Informatique / High-Tech / NTIC : 
 

Services : * * * * 
 

Environnement : ……………………………………………………..…………………………..….…………..… 
 


